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Was ist verkaufen? sales do

Geld far ein Produkt /eine Dienstleistung zu bekommen

Lust oder Leid des Ansprechpartners zu erkennen
und Ihm eine entsprechende Losung zur Verfigung zur stellen

I\/I e n SC h e n far Ideen, Visionen und L6ésungen begeistern
von denen man selbst Uberzeugt ist und fur sich g eWI n n e n

Die Zielgruppen und —Personen sind sehr vielschichtig:

Kunden, Geschaftspartner, Mitarbeiter, Familie, das soziale Umfeld, vollkommen fremde
Personen...
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Erfolgreich verkaufen sales do

Kontaktvolumen

Die n6tige Anzahl an Entscheiderkontakten in der richtigen Zielgruppe
ansprechen und dem Potenzial entsprechend betreuen

Technik

Gesprachsfuhrungstechniken um Ansprechpartner sowie Situation zu
analysieren und zur richtigen Losung zu fuhren

Mentale Einstellung

Der positive Wille und das entsprechende Durchhaltevermogen um
angestrebte Ziele auch Uber Hindernisse hinweg zu erreichen
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Mentale Einstellung / Balance salesdo
slabiles Gleichgewicht v'stabiles Gleichgewicht
sangespannt ventspannt
*Schwache v'Starke
*Problem vLdsung
sbraucht Hilfe v'bietet Hilfe



X )

Aktive Gesprachsfuhrung sales do

DEFINITION

Ubernahme von Fuhrung und Verantwortung fur das Gesprach

mit der Zielsetzung

so einfach, verstandlich und ztgig wie mdglich

das optimale Gesprachsergebnis fur alle Gesprachsbeteiligten

ZU erreichen.

AGIEREN statt REAGIEREN !!!
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Auf den Punkt bringen sales do
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Worauf kommt es an? sales do

Den ersten Schritt nach vorne machen!!!

>>> Agieren statt Reagieren
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Respekt und Verstandnis Aufeinander zugehen Gemeinsame Beschlusse

Es geht nicht darum Andere zu besiegen oder zu Uberreden
sondern um das optimale Ergebnis fur ALLE Beteiligten,

>=>> die verantwortungsvolle Fuhrung zur gemeinsamen Losung!
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Kampfkunst & Kommunikation sales do

GELASSENHEIT

Mit entspannter Grundeinstellung und Vorgehensweise
kommt man gesunder zu mehr Erfolg

und unsere Mitmenschen profitieren auch davon.
Die gemeinsame Losung - WIN/WIN Situation
Ist nicht nur entspannter und ethischer

sondern auch betriebswirtschaftlich
wesentlich erfolgreicher.
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Lets do 1t! sales do

Vielen Dank
fur die Aufmerksamkeit

und viel Erfolg
bei der Umsetzung

www.sales-do.de
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